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  2014 CBSE5&DBCE机遇、挑战

把握机遇 结构调整 服务实体

2014（第五届）中国大宗商品交易市场发展论坛（CBSE）

 暨东北商品交易中心开业盛典（DBCE）

（11月6-8  辽宁省鞍山市胜利宾馆大礼堂）
合作方案

指导单位：辽宁省鞍山市人民政府

主办单位：东北商品交易中心 生意社

协办单位：浦发银行 金网安泰 

特别支持：中国大宗商品发展研究中心 中国电子商务研究中心

时    间：2014年11月6-8日 （6日报到；7、8日开会、参观）

地    点：辽宁省鞍山市胜利宾馆大礼堂（会议）五环大酒店（住宿）

主    题：电子商务与区域经济振兴的机遇与挑战

规    模：500-600人
会议特色：

高—档次高：专家、嘉宾、代表均系知名权威具备影响力的人士 

大—规模大：预期500-800人，会议主题发言超过20个，研讨沙龙超过5个

上—礼  上：凡受邀参会代表均免费且有机会抽得大奖

       情  上：会议安排沈阳、鞍山两地飞机、高铁全程接送

官方专题：http://news.chemnet.com/list/zt/industry/2014cbse/index.html 

大会主题：“把握机遇 结构调整 服务实体”

一、大会时间及地点 / Dates & Address
时 间：2014年11月6-8日  地 点：中国·鞍山

二、会议规模 / Scale 

规模：大会总计500~800人

合作媒体 / Mass Media

	央视财经频道
	新华社
	路透社
	人民日报
	中国证券报

	上海证券报
	经济参考报
	第一财经日报
	  证券时报
	经济观察报

	每日经济新闻
	中国经营报
	经济导报
	国际商报
	京华时报

	华夏时报
	期货日报
	新浪财经
	搜狐财经
	凤凰财经

	网易财经
	生意社
	和讯网
	金融界
	经济日报

	国际金融报
	上海金融报
	大公报
	辽宁电视台
	鞍山电视台

	千山晚报……
	
	
	
	


四、拟邀嘉宾简介/Guest profile
前任全国工商联副主席、全国政协副秘书长，现任中华民营企业联合会会长、国务院参事室特派研究员 保育钧

国家发改委对外经济研究所所长、学术委员会秘书长、研究员 博士生导师 张燕生

中国农业银行首席经济学家 向松祚

中国著名财经评论家、华夏时报、CM华夏理财总编辑 吕平波（水皮）

商务部研究院世界经济研究所副主任、研究员 周密   

中国证监会研究中心正局级研究员、教授、博士生导师 黄运成

国务院发展研究中心市场经济研究所所长 任兴洲

国家信息中心经济预测部世界经济研究室主任、高级经济师 牛犁

中国农业大学期货与金融衍生品研究中心主任 常清


北京工商大学教授  博士生导师  经济学家  证券期货研究所所长 胡俞越

中国物流与采购联合会流通分会秘书长 周旭

上海对外经贸大学教授  仰炬

中国电子商务研究中心主任 曹磊

上海航运运价交易有限公司副总裁
王东升


无锡大宗商品交易协会会长 郁晓春

陆金所贸易融资部总经理 吴逖

上海浦东发展银行股份有限公司电子渠道处主管 曹伟

中国物流副总 邓玉山

五、会议议程/meeting agenda 

	2014（第五届）中国大宗商品交易市场发展论坛（CBSE）

 暨东北商品交易中心开业盛典（DBCE）

会议议程

	会议日期
	会议主题
	嘉宾
	受众

	11月6日全天报到（鞍山五环酒店）
	

	11月07日（上午） 主题：经济环境与国家政策

	开篇：东北商品交易中心宣传片播放（8:30开始 循环播放）

	09:00-09:05
	辽宁省鞍山市领导致辞发言
	600

	09:05-09:10
	东北商品交易中心董事长致辞发言 
	

	09:10-09:25
	东北商品交易中心盛大开业仪式（鸣锣开市）
	

	09:25-09:30
	东北商品交易中心介绍（总经理）
	

	09:30-09:50
	东北商品交易中心与合作单位签约仪式（与央企及合作单位签约）
	

	09:50-10:20
	中国民营经济活力分析与展望（前任全国工商联副主席、全国政协副秘书长，现任中华民营企业联合会会长、国务院参事室特派研究员 保育钧）
	

	10:20-10:50
	国内外宏观经济分析与展望（国家发改委对外经济研究所所长、学术委员会秘书长、研究员、博导 张燕生）
	

	10:50-11:20
	中国当前金融环境分析及展望（中国农业银行首席经济学家 向松祚）
	

	11:20-11:50
	高端沙龙（主题：经济形势与政策引导；专家：前任全国工商联副主席、全国政协副秘书长，现任中华民营企业联合会会长、国务院参事室特派研究员 保育钧；国家发改委对外经济研究所所长、学术委员会秘书长、研究员、博导 张燕生；中国农业银行首席经济学家 向松祚；国家信息中心经济预测部世界经济研究室主任、高级经济师 牛犁；上海对外经贸大学教授 仰炬）
	

	11:50-12:10
	东北商品交易中心参观交流
	

	12:10-12:15
	大会合影
	

	12:15-13:15
	自助午宴

	**备注：论坛地点为鞍山胜利宾馆大礼堂；自助午宴地点为鞍山胜利酒店。

	11月07日（下午）  主题：区域机遇  大宗商品行业发展

	13:30-14:00
	目前经济热点问题分析与展望（中国著名财经评论家，曾任中华工商时报社副总编辑，现任华夏时报、CM华夏理财总编辑 吕平波（水皮））
	600

	14:00-14:30
	支持东北振兴 探索区域经济发展中的新机遇（商务部研究院世界经济研究所副主任、研究员 周密 ）
	

	14:30-15:00
	多层次市场体系建设与现货交易实体服务功能解析（北京工商大学教授、博士生导师、证券期货研究所所长 胡俞越）
	

	15:00-15:30
	期货与现货行业发展：探索与展望（中国农业大学期货与金融衍生品研究中心主任 常清）
	

	15:30-15:40
	茶  歇
	

	15:40-16:00
	全球大宗商品发展趋势及热点商品分析（第十版大宗商品交易市场研究报告发布）（大宗商品发展研究中心专家、生意社总编 刘心田）
	

	16:00-16:20
	地域性大宗商品行业组织建立的必要性分析与倡导（无锡大宗商品交易行业协会会长 郁晓春）
	

	16:20-16:30
	东北大宗商品发展研究中心成立仪式、客座专家聘用仪式
	

	16:30-17:10
	高端沙龙（主题：1、区域机遇与实体产业电商化； 2、大宗商品热点及合作实现资本跨界融合与行业快速发展；专家：中国著名财经评论家，曾任中华工商时报社副总编辑，现任华夏时报、CM华夏理财总编辑 吕平波（水皮）；商务部世界经济研究所美洲与大洋洲研究部副主任、研究员 周密；北京工商大学教授、博士生导师、证券期货研究所所长 胡俞越；中国农业大学期货与金融衍生品研究中心主任 常清；无锡大宗商品交易行业协会会长 郁晓春；区域经济代表；央企代表；上海生意社总编 刘心田）
	

	 18:00-20:00 “东北之夜”东北商品交易中心招待晚宴

	**备注：论坛由电视台著名主持人主持；下午议程地点为鞍山胜利宾馆大礼堂；晚宴地点为鞍山胜利酒店

	11月08日（上午） 主题：提升平台要素资源整合  服务实体经济

	09:00-09:30
	中国大宗商品交易创新与服务实体经济功能分析（中国证监会研究中心正局级研究员、教授、博士生导师 黄运成）

	09:30-10:00
	从市场经济角度看现货大宗商品发展（国务院发展研究中心市场经济研究所所长 任兴洲）

	分会场一

10:00-12:00
	大宗商品现货与电子商务（主题：电子商务助力大宗商品与实体经济）——形式：演讲和讨论沙龙，中国电子商务研究中心主任曹磊主持

	分会场二

10:00-12:00
	大宗商品物流与金融（主题：1、金融全面配套服务、信用体系建设；2、实体产业发展与现代金融；3、大宗商品物流体系建设与创新；专家：大宗商品交易及其配套服务产业、金融、物流仓储、保险等领域专家）——中国物流与采购联合会大宗商品流通分会秘书长周旭主持

	12:00-13:00  午宴

	**说明：两个分论坛同时进行；政府招商
分会场一专家：内蒙古煤炭交易市场总经理 李红松；金网安泰董事长 关键
分会场二专家：中国物流副总 邓玉山；上海浦东发展银行股份有限公司电子渠道处主管 曹伟；上海航运运价交易有限公司副总裁 王东升；陆金所贸易融资部总经理 吴逖

**备注：开会地点为鞍山胜利宾馆大礼堂；午宴地点为鞍山五环酒店

	11月08日（下午）  参观 

	13:15-15:00
	鞍山钢铁参观（郭明义：全国劳模）

	15:00-16:00
	玉佛苑（世界最大玉佛）


六、温馨提示

1、请带好您的名片，方便与现场业内人士交流合作；

2、您需求请提前告知我们（见回执表），以便能在本次论坛得到解答。

七、联系方式

满蓉蓉 0536-2103559 13370595129邮箱：manrong0802@netsun.com 传真：0536-2103558 0531-82318001  

八、合作方案
	合作类型
	特别荣誉/核心回报
	线上/线下/其他回报
	受众

	黄金赞助商： 

30万（RMB）


	特别荣誉

1、获论坛“首席战略合作伙伴”荣誉资格，活动的对外宣传推广均在重要位置明确显示

2、获得论坛“独家推荐产品”至尊荣誉称号

五大核心回报

1、 赞助机构一位高层出席圆桌论坛或主题演讲

2、 主持人口播赞助企业名称并特别致谢

3、 本次活动对外宣传品的显著位置出现赞助机构的品牌，包括宣传册、活动广告、邀请函、代表证等

4、推出“城市名片”相关宣传，为赞助方制作宣传专题进行市场推广，运用专业媒体进行系列宣传

  5、企业成为本次活动联合主办单位，同等条件下享有下届活动优先参与权


	线上及现场焦点回报

1、线上广告：生意社首页投放一月广告

2、线上专题：活动专题中出现赞助机构LOGO并加入链接指向赞助机构网站

3、专访活动：赞助机构高层参与活动研讨，并撰写新闻予以报道

4、会刊广告：在大会会刊提供赞助机构封皮或者内页2P跨版广告（二选一）

5、现场回报A：在大会背景板大会宣传册上展示贵公司的名称和徽标及logo

6、现场回报B：在大会现场拜访赞助机构易拉宝、宣传单页或刊物宣传资料进行宣传

7、现场回报C：赞助机构可向所有出席的嘉宾和媒体机构宣传用纪念品（赞助方提供）

8、现场回报D：茶歇播放贵司宣传片

参会回报

赠10个大会参会名额（免费注册、正式会议、午餐、晚宴），2个VIP名额就座晚宴主桌

其他回报

1、享受出席开幕式和招待晚宴等高规格待遇

2、大会资料袋中装入贵司宣传资料和礼品

3、参会企业名录和专家报告（电子/打印版）

4、现场回报：会议间隙播放贵司的宣传片
	600

	白银赞助商

（20万）


	特别荣誉

获得论坛“战略合作伙伴”荣誉资格，活动的对外宣传推广均在重要位置明确显示

四大核心回报

1、赞助机构一位高层出席现场圆桌论坛

2、本次活动对外宣传品中的显著位置出现赞助机构的品牌，包括宣传册、活动广告、邀请函等

3、运用生意社进行系列宣传，树立贵方在大宗商品现货交易领域优势地位

4、企业成为本次活动协办单位，同等条件下享有下届活动优先参与权


	线上及现场焦点回报

1、线上广告：生意社首页投一月图片广告

2、线上专题：活动专题中加赞助机构LOGO并加链接指向赞助机构指定网站

3、专访活动：安排赞助机构负责人及企业高层参与活动研讨，并予以新闻报道

4、会刊广告：在大会会刊提供赞助机构封底或者内页2P跨版广告（二选一）

5、现场回报A：在大会背景板大会宣传册上展示贵公司的名称和徽标及logo

6、现场回报B：在大会现场拜访赞助机构易拉宝、宣传单页或刊物等宣传资料进行宣传

7、现场回报C：赞助机构可向所有出席的嘉宾和媒体机构宣传用纪念品（赞助方提供）

8、现场回报D：在大会会场合适位置摆放赞助机构展板，大小在2m*2m以内

参会回报

赠6个大会参会名额（免费注册、正式会议、午餐、晚宴），1个VIP就座晚宴主桌

其他回报

1、享受出席开幕式和招待晚宴高规格待遇

2、大会资料袋中装入贵司宣传资料和礼品

3、参会企业名录和专家报告（电子/打印版）
	600

	品牌支持单位（10万或等值实物）


	一、“品牌支撑企业”——合作赞助商

1、 以现金的形式支撑论坛品牌建设

2、 成为生意社战略合作伙伴，优先享有服务优惠；

二、“宴会指定酒水产品”——酒类实物赞助商

1、 提供约500人宴会的酒水产品；

2、 现场提供产品展示台及咨询服务；

三、“会议指定札品”——礼品实物赞助商

1、 提供约500人礼品；

2、 现场提供产品展示台及咨询服务；

四、“活动全程指定用车”—— 汽车实物赞助商

1、 提供约10辆汽车在活动期间供组委会使用；

2、 现场展示真车一辆，并设置销售洽谈环境；
	四大核心回报

1、 品牌形象将出现在所有与活动相关的平面宣传媒介、海报、以及所有与之相关宣传品都将以“荣誉品牌支持****”出现

2、 授予“品牌支撑”荣誉称号

3、 现场主要入口处摆放（赞助商）展位，其人员、物资由（赞助商）提供

4、 纪念品由赞助商提供或者在会议宣传印刷品中加入（赞助商）宣传页

现场回报

1、 主持人将在大会过程中对赞助商表示感谢（口头致谢方式，说明企业广告语及全称）

2、 现场、签到处等可摆放（赞助商）宜传易拉宝/广告喷绘，可由（赞助商）提供

3、 企业高层出席在贵宾席就座

广告回报

赠送生意社价值3万的广告15天

享受生意社首页及相关频道广告位半价优惠

赠送会刊广告（1P）
	600

	贵宾主题宴会赞助（8万）

	7日、8日午宴、晚宴、茶歇冠名，自助餐赞助5万元，宴会赞助8万元。
现场回报

1、赞助机构一位高层以VIP身份就坐贵宾席

2、赠4个大会参会名额（免费注册、会议、宴会）

3、宴会现场主持人介绍赞助方，赞助方领导祝酒词

4、在宴会会场外设立赞助机构特装展位，X展架等广告宣传工具的设立位置(大小据会场要求）

5、赞助机构可向所有出席论坛的嘉宾和媒体机构提供企业宜传资料（印刷品或光盘）和纪念品
	广告回报
会刊广告：在大会会刊提供赞助机构内页广告1P
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	8日上午专场赞助（3-5万）
	8日上午9：00-12:00在一个大会场不同区域同步进行多个专场，每个专场为各自报告+现场洽谈，参会代表在这期间可多次自由选择任意专场。设置专场服务宣传的单位、机构，需要派出1-2名专家现场报告及咨询解答，同时多名业务代表现场洽谈


（场地限制、数量有限，预报从速0531-82318003 13370595129）
	现场回报

领导作为嘉宾出席大会、就坐贵宾席

2、 现场、签到处等摆放（赞助商）宜传易拉宝/广告喷绘，由专场设置单位提供

广告回报

赠送生意社价值2万的广告15天

享受生意社首页及相关频道广告位半价优惠

赠送会刊广告（1P）

	强烈推荐

	茶歇主题赞助（3万）
	根据大会已有的合作单位预定，目前接受7日上午、下午，8日上午两个茶歇时段的冠名，赞助一个茶歇3万元，赞助两个5万元
现场回报

1、赞助机构一位高层以VIP身份就坐贵宾席

2、茶歇现场播放赞助方视频，并可上台做推介

3、赠3个大会参会名额（免费注册、会议、晚宴）

4、赞助机构可向所有出席论坛的嘉宾和媒体机构提供企业宜传资料（印刷品或光盘）和纪念品
	广告回报
会刊广告：赠送赞助机构大会会刊内页广告1P
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	会议资料包赞助（3万元）

	现场回报

 1、在参会代表资料包中放入带有赞助机构标识/名称的记录本、签字笔；

 2、在代表资料包中放入赞助机构对外宣传资料；

 3、赠送2个大会参会名额（免费注册、会议、晚宴）

 4、赞助机构可向所有出席论坛的嘉宾和媒体机构提供企业宜传资料（印刷品或光盘）和纪念品

 5、主办方将协助赞助机构联系专家、贵宾
	广告回报
会刊广告：赠送赞助机构大会会刊内页广告1P
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	企业宣传片大会开幕前会场播放（1万元）
	宣传片插播，指的是在7日上午和8日上午、下午大会开幕前30分钟播放赞助机构视频宣传资料，大会只接受最多3家企业视频播放，赞助金额1万元/家

现场回报

赞助机构可向所有出席论坛的嘉宾和媒体机构提供企业宜传资料和纪念品（由赞助方提供）
	广告回报
会刊广告：赠送赞助机构大会会刊内页广告1P
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	往届大会赞助广告效果展示
	品牌CBSE赞助广告效果

	
	一、大会现场幕布（背景板）广告效果
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二、大会现场展板效果
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三、现场易拉宝广告
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大会会刊广告效果

	
	大会资料袋广告效果
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六、大会嘉宾证/专家证/参会代表证
	大会记录本广告效果
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